
 免责声明和披露条文：本报告必须与披露附录中的披露条文、分析师证明以及免责声明一起阅读。

万丰奥威（002085）

1

万丰奥威（002085）

投资要点 

2021 年 5 月 12 日

万丰飞机超额完成业绩承诺，循环进阶盈利模式释放国内市场潜能

2020 年公司并购万丰飞机 55% 股权，成功切入具有十分广阔增长空间的通用

航空领域。公司拥有全球前三强通航飞机品牌钻石飞机的知识产权，以及全球

化的研发、制造和销售的完整产业链。年报显示，飞机制造业务注入上市公司

扣除非经常性损益后净利润达到 3.3 亿元，大幅超额完成此前 2.89 亿的业绩

承诺。2020 年，子公司万丰飞机在国内的教练机业务首年就实现量产量销，

2021 年的在手订单也已满负荷，是广汉飞院、民航大学、吉林福航、四川龙浩、

中国飞龙、华夏云翼等知名航校的教练机主要供应商，市场占比将近七成。

此外，通航业务确定未来循环进阶的盈利模式，即“技术领先―授权技术转让―

整机制造和销售”。首先，公司将继续保持通航板块高水平的研发投入，自研

和顶级客户合作相结合，对未来技术发展路线图有着清晰的规划，包括 EVTOL

电动垂直起降无人驾驶飞行器的应用场景等，不断推出具有竞争力和引领性的

新机型。其次，通过有计划的“授权”业务，加强公司现有和未来飞机的知识

产权和技术变现。这样的模式可以加速构建国内外的生产基地，推动通航飞机

制造产业链的进一步完善，形成良性发展的通航产业生态圈。最后，落脚飞机

制造和销售，提升钻石飞机在海外通航发达市场的占有率，并积极挖掘和推广

通航发展中市场的应用场景。

目前，万丰的钻石飞机拥有 4 大系列、8 个基本型、16 个机型和多款飞机发动

机、飞行模拟器知识产权，丰富的产品矩阵和高输出的研发将不断提供公司在

该业务的利润增长点。其 DA50 新机型刚面世就获得“欧洲最具创新价值大奖”，

并签下了多架意向订单。2020 年钻石飞机销量排名已经从收购前的全球第四上

升为全球第二。
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4 月 30 日，万丰奥威发布 2020 年度报告及 2021 年一季度报告。公司 2020 年度

实现营业总收入 106.99 亿元，实现归属于上市公司股东的净利润为 5.66 亿元。今

年一季度，公司营业总收入 27.56 亿元，归属于上市公司股东净利润 1.68 亿元，较

上年同期追溯调整前增长 61.43%，追溯调整后增长 37.24%。

一季度业绩增长主要由于公司已完成了 “双引擎”产业布局，汽车金属轻量化零部

件板块业务有较大幅度恢复性提升，并且持续加码新能源领域，加之通航飞机制造

业务板块盈利模式逐渐成熟，国外私人飞机市场业务增加及国内培训教练机市场份

额的快速增长。
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政策创造巨大市场空间，有望持续释放业绩潜力

今年 2 月，《国家综合立体交通网规划纲要》提出，到 2035 年实现国际、国内互联互通、全

国主要城市立体畅达、县级节点有效覆盖。今年 4 月，中央空中交通管理委员会在公开报道

中首次亮相，代表着国家对通航领域发展极高的重视。

在全国多省打造“空中一小时交通圈”的明确政策背景下，以短途运输、空中巴士等为代表的

一系列通航应用场景勾勒出巨大的市场发展空间。万丰通航板块全产业链的优势，将持续在政

策的利好下释放业绩的潜力。

新能源汽车需求激增，汽车轻量化有望长期受益

逐渐严格的环保政策和能耗法规，将车企采用轻量化零部件和提升轻量化部件占比推向必然。

2020 年 10 月，工信部发布《节能与新能源汽车技术路线图 2.0》，进一步确认了全球汽车技

术“低碳化、信息化、智能化”发展方向，并提出了面向 2035 年我国汽车产业的发展目标，

至 2035 年新能源汽车将逐渐成为主流产品。

万丰奥威经过 20 多年轻量化技术的积累，现已拥有成熟的镁合金、铝合金和高强度钢的汽配

轻量化解决方案，正在为越来越多的传统车企和新能源车企赋能。公司紧跟新能源汽车的发展

趋势，长期获得特斯拉（TSLA）、蔚来（NIO）、小鹏（XPEV）及其供应链大量订单，且已

经全面进入核心战略客户比亚迪（002594）的供应链体系。同时，与各大造车新势力如恒大

新能源（0708）等，达成新项目设计开发合作。

来源：万丰奥威
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